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Benjamin Walther

,Passion is alll“ lautet ein Kernsatz, mit dem Unternehmens-
berater von McKinsey frischen Wind in die Betriebe bringen wollen.
Benjamin Walther kann das voll und ganz unterschreiben. Dass der
engagierte Augenoptiker sein Metier mit Leidenschaft betreibt, merkt man in seinem Geschéft im ostfrie-
sischen Leer liberall. Das denkmalgeschiitzte, zweigeschossige Gebdude von 1730 wurde fiir viel Geld in
einen stilvollen Laden umgebaut, Ortsansadssige Schreiner und Mdbeldesigner fertigten Schranke und
Tische aus Birkenholz. Spezielle Tageslicht-Halogenstrahler erlauben eine sichere
Beurteilung von Farben. Der Kunde dankt es: Selbst im Horror-Jahr 2004 hatte ,,Der
Augenoptiker” satt zu tun.

Benjamin Walther ist Diplom-Ingenieur fiir Augenoptik, seine Abschluss-
arbeit schrieb er iber das Video-Infral-System von Zeiss. Da sich der 47jdhrige in
seinem Ausbildungsbetrieb nicht uneingeschrankt entfalten konnte, machte er sich
1998 selbststandig. Keine andere Branche, so sagt er, bietet eine solche tolle 3-
Teilung: ,,Messtechnik am Menschen, Beratung mit Menschen, Handwerk fiir
Menschen®. Bei allem Engagement fiir seinen Beruf fiihrt der gebiirtige Hildes-
heimer aber kein Leben mit Scheuklappen. Montags hat sein Geschéft geschlossen
- Erfolgsprinzip ,,reduzierte Prasenz”. Schliefilich braucht der seit 25 Jahren verhei-
ratete Globetrotter auch neue Inspirationen. Er ist Fan von Mérklin Z und dichtet —
oft auch flr seine Kunden: ,,Scheint die Sonne warm und hell/ wechselt man die
Brille schnell./ Denn bei intensivem Licht/ liebt der Mensch geténte Sicht.“

Benjamin Walther halt Gleitsichtbrillen fiir die genialste Erfindung der letz-
ten 100 Jahre. Kein Wunder, ist er doch deutschlandweit der Augenoptiker, der -
gemessen am Gesamtumsatz - die meisten individuellen Gleitsichtgldser verkauft.
Zeiss hat ihn daftir schon ausgezeichnet. Mehrere von ihm selbst entwickelte Com-
puterprogramme zeigen Kunden anschaulich die Vorteile indivuell angefertigter im
Vergleich zu konventionellen Glastypen. Von ,Schndppchen-Preisen® halt der Au-
genoptiker dabei nichts, wohl aber von , liebevoller Augenglashestimmung®, die ihr
Geld wert ist. Gerne gibt Benjamin Walther Tipps und Wissen weiter, auf eigenen
Workshops oder etwa heute auf dem Trendforum.

(www.DerAugenoptiker.de und www.DasSehen.de)




